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	＜概要＞

	件名
	新商品△△の販売促進

	訪問先
	株式会社〇〇

	訪問日時
	令和7年2月10日（月）

	先方担当者
	〇〇部　〇〇様

	自社担当者
	営業部　〇〇課長・田中

	

	＜成果＞

	新商品△△について、追加された機能の特徴を説明したところ、その性能について評価していただいた。しかし、競合であるA社からも商品の案内を受けているため、決めかねているとのお話だった。販売促進のためのイベント実施を提案したところ、そのような企画は初めてだと興味を示されており、詳細について近日中に打ち合わせをしたいと申し出があった。

	

	＜課題＞

	新商品△△について、性能面では満足しているが、容量と操作性についてA社と比較して劣っているため、改善してほしいとの要望があった。

	

	＜今後の展望＞

	来週中に会議を開き、容量と操作性について検討する必要がある。また、次回訪問時までに、イベントの詳細について提案できる状態にしたい。



